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 金属制品行业海外投资与合作概述

§ 金属制品行业海外投资现状

1. 金属制品行业海外投资规模不断扩大。近年来，我国金属制品行业海外投资呈现出快速增长的态势，投资规模不

断扩大。根据商务部数据，2022年上半年，我国金属制品行业对外直接投资额达到102亿美元，同比增长25.6%；

投资额排名前十的国家和地区分别是美国、欧盟、韩国、日本、新加坡、越南、泰国、印度尼西亚、马来西亚和菲

律宾。

2. 金属制品行业海外投资主要集中在发达国家和地区。从投资地域分布来看，我国金属制品行业海外投资主要集中

在发达国家和地区。美国、欧盟和韩国是主要的投资目的地，这三个国家和地区合计占我国金属制品行业对外直接

投资总额的60%以上。

3. 金属制品行业海外投资主要集中在新能源、汽车、电子等领域。从投资行业分布来看，我国金属制品行业海外投

资主要集中在新能源、汽车、电子等领域。其中，新能源领域的投资额最大，占我国金属制品行业对外直接投资总

额的30%以上；汽车领域的投资额排第二，占我国金属制品行业对外直接投资总额的20%以上；电子领域的投资额

排第三，占我国金属制品行业对外直接投资总额的15%以上。



 金属制品行业海外投资与合作概述

金属制品行业海外投资驱动力

1. 成本优势。我国金属制品行业具有较强的成本优势，这得益于我国丰富的劳动力资源和较低的劳动力成本。此外，我国政府对金属制品行业的发展给予了

大力支持，使得金属制品行业的生产成本进一步降低。

2. 市场优势。我国金属制品行业拥有广阔的市场需求，这为金属制品行业海外投资提供了巨大的市场空间。随着全球经济的复苏和发展，对金属制品的市场

需求不断增加，这为金属制品行业海外投资提供了良好的机遇。

3. 技术优势。我国金属制品行业在一些领域具有较强的技术优势，这使得我国金属制品企业在海外投资中具有较强的竞争力。例如，我国在金属材料、金属

加工等领域具有较强的技术优势，这使得我国金属制品企业在海外投资中能够获得较高的市场份额。

4. 政策优势。我国政府对金属制品行业海外投资给予了大力支持，出台了一系列鼓励和支持金属制品企业海外投资的政策措施。例如，商务部发布了《关于

进一步支持金属制品行业海外投资的通知》，该通知明确提出要鼓励和支持金属制品企业海外投资，并提出了一系列具体的支持措施。
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 金属制品行业海外投资动机

§ 出口导向

1. 开拓国际市场，扩大产品销路，提升金属制品行业出口份额，

助力国内企业“走出去”。

2. 规避贸易壁垒、关税以及其他贸易限制，保持产品在国际市

场竞争力，促进金属制品行业健康发展。

3. 获取海外先进技术和管理经验，提高金属制品行业创新能力

和核心竞争力。

§ 资源获取

1. 获取海外丰富且价格低廉的矿产资源、能源资源，保障金属

制品行业稳定发展。

2. 降低原材料成本，提升金属制品行业利润空间，增强国内企

业在国际市场的竞争力。

3. 确保金属制品行业原材料供应安全，减少对单一资源供应国

的依赖，增强企业抗风险能力。



 金属制品行业海外投资动机

§ 成本优势

1. 利用海外低廉的劳动力、土地以及能源等生产要素，有效降低金属制品行业生产成本。

2. 优化产业结构，提升金属制品行业生产效率，节约生产成本，增强企业盈利能力。

3. 规避国内日益严格的环境保护法规和劳工标准，确保金属制品行业的可持续发展。

§ 产能过剩

1. 化解国内金属制品行业产能过剩问题，缓解国内市场供需矛盾，避免恶性竞争。

2. 调整金属制品行业结构，优化产能布局，促进国内产业转型升级，提高整体竞争力。

3. 拓展海外市场，释放产能，获取更多利润，实现金属制品行业健康发展。



 金属制品行业海外投资动机

§ 产业转移

1. 顺应全球产业转移趋势，将部分金属制品行业产能向海外转

移，优化全球资源配置。

2. 利用海外投资与合作，促进金属制品行业转型升级，提升产

业链价值，实现可持续发展。

3. 增强国内企业全球竞争力，抢占国际高端市场份额，促进中

国制造业高质量发展。

§ 技术创新

1. 充分利用海外先进技术和研发资源，提升金属制品行业创新

能力，增强企业核心竞争力。

2. 促进国内金属制品行业与海外院校、科研机构、企业等开展

技术交流与合作，打造协同创新平台。

3. 将海外先进技术引进国内，推动国内金属制品行业技术进步，

提升产业整体水平。
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 金属制品行业海外投资方式

合资经营

1. 合资经营是金属制品行业海外投资最常见的方式之一，是指

境外投资者与中国企业共同投资设立新的合资企业，双方按照

出资比例共同分享利润和承担风险。

2. 合资经营的好处是双方可以发挥各自的优势，取长补短，分

散投资风险，同时可以利用境外投资者的技术、资金和市场渠

道等资源，加快企业的发展。

3. 合资经营的风险主要在于双方在经营理念、经营方式、利益

分配等方面可能存在分歧，导致合作不愉快，甚至合作破裂。

独资经营

1. 独资经营是指境外投资者单独投资设立企业，独享利润和承

担风险。

2. 独资经营的好处是决策权完全掌握在境外投资者手中，可以

根据自己的意愿进行经营管理，并且可以避免合资经营中可能

存在的矛盾和分歧。

3. 独资经营的风险在于境外投资者需要独自承担全部投资风险，

并且需要独自面对东道国的政策变化和市场竞争。



 金属制品行业海外投资方式

并购经营

1. 并购经营是指境外投资者通过收购或兼并东道国的企业，从而获得在东道国经营的权利。

2. 并购经营的好处在于可以快速进入东道国市场，并且可以利用被收购或兼并企业的现有资源和渠

道，加快企业的发展。

3. 并购经营的风险在于被收购或兼并企业的经营状况可能存在问题，导致境外投资者蒙受损失，同

时并购经营也可能遭遇东道国的反垄断审查。

技术合作

1. 技术合作是指境外投资者与中国企业在技术领域进行合作，共同开发或生产新产品。

2. 技术合作的好处是双方可以发挥各自的技术优势，共同开发出具有市场竞争力的产品，并且可以

降低研发成本，缩短产品开发周期。

3. 技术合作的风险在于双方在技术成果的分配、知识产权的保护等方面可能存在分歧，导致合作不

愉快，甚至合作破裂。



 金属制品行业海外投资方式

§ 劳务合作

1. 劳务合作是指境外投资者与中国企业在劳务领域进行合作，派遣劳务人员到境外工作。

2. 劳务合作的好处是境外投资者可以获得廉价劳动力，降低生产成本，同时中国企业可以输

出劳动力，获取外汇收入。

3. 劳务合作的风险在于境外投资者可能发生劳务纠纷，导致经济损失，同时中国企业也可能

面临输出劳动力不足的问题。

§ 贸易合作

1. 贸易合作是指境外投资者与中国企业在贸易领域进行合作，互换商品和服务。

2. 贸易合作的好处是双方可以发挥各自的比较优势，扩大贸易规模，同时可以促进经济发展

和文化交流。

3. 贸易合作的风险在于双方可能存在贸易争端，导致经济损失，同时贸易合作也可能受到汇

率波动、政策变化等因素的影响。
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 金属制品行业海外投资案例分析

金属制品行业海外投资动机

1. 扩大市场份额：金属制品行业海外投资的主要动机之一是扩

大市场份额，通过在海外建立生产基地或销售网络，可以触达

更广泛的市场，获取更多的客户，从而提高企业的市场份额。

2. 降低成本：海外投资还可以帮助企业降低成本，包括降低劳

动力成本、原材料成本和运输成本等。在一些劳动力成本较低、

原材料价格较低的国家和地区投资，可以有效降低企业的生产

成本，提高企业的竞争力。

3. 分散风险：金属制品行业海外投资还可以帮助企业分散风险，

当一个国家的经济或政治环境发生变化时，企业可以通过海外

投资来减少对这个国家的依赖，避免企业因单一市场的风险而

受到重大损失。

金属制品行业海外投资模式

1. 独资企业：独资企业是指企业在海外直接建立全资子公司，

并对子公司拥有全部的控制权。这种模式可以使企业对海外投

资项目有更大的控制权，但同时也需要企业承担全部的投资风

险。

2. 合资企业：合资企业是指企业与海外合作伙伴共同出资建立

的企业，双方共同分担投资风险，也共同分享投资收益。这种

模式可以使企业降低投资风险，并可以利用海外合作伙伴的资

源和市场网络，快速进入海外市场。

3. 合同制造：合同制造是指企业与海外制造商签订合同，由制

造商按照企业的规格和要求生产产品，然后由企业销售这些产

品。这种模式可以使企业降低生产成本，并可以专注于产品的

设计和营销，而无需投资生产设施。



 金属制品行业海外投资案例分析

§ 金属制品行业海外投资区域选择

1. 发达国家：发达国家拥有成熟的市场、稳定的经济环境和良好的基础设施，是金属制品行

业海外投资的首选目的地。例如，美国、日本和德国等国家都是金属制品行业海外投资的热

门选择。

2. 发展中国家：发展中国家拥有较低的人力成本、原材料成本和运输成本，是金属制品行业

海外投资的另一个重要目的地。例如，中国、印度和墨西哥等国家都是金属制品行业海外投

资的热门选择。

3. 新兴市场国家：新兴市场国家拥有较快的经济增长速度和较大的市场潜力，是金属制品行

业海外投资的另一个重要目的地。例如，巴西、俄罗斯和印度等国家都是金属制品行业海外

投资的热门选择。
§ 金属制品行业海外投资合作的成功关键因素

1. 充分了解海外市场：企业在进行海外投资之前，需要充分了解海外市场的需求、竞争格局

和政策环境等，以确保企业的产品和服务能够满足海外市场的需求。

2. 选择合适的合作伙伴：企业在进行海外投资时，需要选择合适的合作伙伴，合作伙伴应该

具有丰富的行业经验、良好的信誉和可靠性。

3. 制定清晰的投资计划：企业在进行海外投资之前，需要制定清晰的投资计划，明确投资的

目标、投资的规模和投资的期限等，并对投资的风险进行充分的评估。



 金属制品行业海外投资案例分析

§ 金属制品行业海外投资合作的挑战

1. 文化差异：企业在进行海外投资时，可能会面临文化差异带

来的挑战，例如语言障碍、风俗习惯差异和价值观差异等，这

些差异可能会影响企业的经营和管理。

2. 政策风险：企业在进行海外投资时，可能会面临政策风险，

例如政策变化、税收政策调整和贸易政策调整等，这些政策变

化可能会对企业的投资产生不利影响。

3. 汇率风险：企业在进行海外投资时，可能会面临汇率风险，

例如汇率波动可能会导致企业的投资收益减少或投资亏损。

§ 金属制品行业海外投资合作的发展趋势

1. 数字化转型：数字化转型是金属制品行业海外投资合作的一

个重要趋势，企业可以通过数字化转型提高生产效率、降低成

本和改善产品质量，从而提高企业的竞争力。

2. 可持续发展：可持续发展是金属制品行业海外投资合作的另

一个重要趋势，企业可以通过采用绿色制造技术、使用可再生

能源和减少碳排放等方式来实现可持续发展，从而提高企业的

声誉和品牌形象。

3. 产业链整合：产业链整合是金属制品行业海外投资合作的另

一个重要趋势，企业可以通过产业链整合来降低成本、提高效

率和提高产品质量，从而提高企业的竞争力。
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