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抖音用户画像



抖音用户画像

用户群体：抖音用户多为90后、95后、甚至00后这一群对新鲜事物接受度高、
                  乐于分享生活、喜欢追逐潮流的大学生或初入社会的年轻人。
                  业余时间丰富、内容传播速度迅速。



抖音用户画像

地区分布：抖音的定位是以一二线城市的时尚、年轻用户为主，主要是为了弥补短视频
                   市场一二线时尚潮流人群的空白。这部分用户文化水平及消费能力都较高。
                   所以在产品定位方面可以重质量和特色品质，轻低价走量模式。
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>基本常识



入门篇-主页设计

1 4

2 3

在粉丝量没有达到一定数值时
不要写上商务合作之类的敏感
内容，前期以视频内容为主去
写，也可以写自己幽默介绍。

简介文案

简约、清新、职业等自己姓名
和照片突出真实性具体可以跟
进内容定位来选定。

头像/昵称

影片+字幕型、人声配合字说
型、真人出镜+字幕型、图片
滑动类型、图片+视频等。

类型定位
搞笑、萌宠、剧情、歌舞才艺、
异域风情、知识技巧、电影解
说、萌娃母婴等。

内容定位很重要，因为前9个作品抖音就基本给你贴标签了

内容定位



入门篇-账号孕育

根据自己的内容定位，多去看与自己相似内容
的视频并点赞、关注、评论、分享、看直播等。
单次在线刷的时长＞30分钟越久越好，单日＞
3小时以上。持续＞3天

为了避免优质原创内容出来踩雷，
可以先少部分模仿别人，跟着热点
视频来做。

多参加官方的挑战内容；微博、官
方等平台找热点话题拍摄内容，来
增加热度。



入门篇-基本常识

视频常见的2中格式：
    

前期做视频要注意什么？

1、前6/9个视频内容很重要，如果前5个没起来就容易沦为僵
尸号，也就是后面的视频都得不到推荐量，即使曝光也是偶尔
性，视频的4项指标依然很低。
2、牢记不要刷粉、赞、评论等这是红线，如果被官方检测出
那这个号就没用了。
3、不要长时间去复制别人的视频，有些视频是有版权的如被
举办帐号即费，坚持做原创才是实在保险。

如何开通一分钟视频？

视频是不是发越多粉丝涨的越快？

如何开通电商橱窗？

1、冷启动流量池曝光：假设抖音每天有人上传100w个视频
            那么每个视频平均会有1000次曝光机会。10：1

2、数据挑选：从100w个视频1000次曝光后挑选4项指标超
            过10%的视频，再给每个视频平均10w次曝光。再吧
            曝光10w次后4项指标超过10%的视频投入下一轮。

3、精品推荐池：再从上一轮中挑选出4项指标都极高的视频
            投入精品池，这就是百万视频如何而来的综合三点。

抖音的算法怎么回事？

：粉丝的多与少与作品没有直接的关系，有时候发太多还会
造成反作用，形成刷屏容易让粉丝审美疲劳，宁花3天打磨一
个作品也不3天6个视频。短视频在与内容精品化，实质性。

：粉丝需要     1000粉

1.粉丝     3000，2.作品    10，3.实名认证≥ ≥

≥

横屏16：9   竖屏9：16



入门篇-基本常识
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>如何利用好抖音的推荐算法？

>什么样的内容在抖音容易火？
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